Regionalny Koordynator Sprzedazy - Sieci handlowe
FMCG i DIY

Twaj zakres obowigzkow

Realizacja planow sprzedazy i powierzonych zadan poprzez obstuge statych klientow
firmy

Dbanie o wiasciwy wizerunek produktoéw poprzez ich wlasciwa ekspozycje zgodng ze
standardami firmy

Budowanie pozytywnych relacji z klientami

Raportowanie informacji z rynku

Nasze wymagania

Minimum 2-letnie doswiadczenie na stanowisku Przedstawiciela Handlowego ds. sieci
Minimum $rednie wyksztatcenie

Prawo jazdy kat. B

Dobra organizacj¢ pracy i systematyczno$¢

Operatywnos¢ 1 konsekwencja w dziataniu

Silna motywacja do pracy, pozytywne nastawienie do wykonywanych obowigzkoéw
Dyspozycyjnos¢ 1 punktualnosé¢

Dodatkowym walorem bedzie znajomos$¢ sieci handlowych FMCG i DIY

Kolejnym atutem bedzie adres zamieszkania w Szczecinie, jego okolicach lub na
terenie woj. Zachodnio Pomorskiego / Lubuskiego

To oferujemy

Umowe o prace

Atrakcyjne wynagrodzenie uzaleznione od wynikow pracy
Szkolenia podnoszace kwalifikacje

Niezbedne narzegdzia pracy (samochod stuzbowy, telefon)

Pakiet Socjalny



